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Ben jij gepassioneerd door duurzaamheid, techniek en design? Heb je affiniteit met de bouwsector
en weet je architecten, installateurs en opdrachtgevers te overtuigen met kwaliteitsoplossingen?
Dan ben jij misschien de ideale kandidaat om ons interne sales team te versterken.

Wie zijn wij?

Wij zijn een dynamisch en groeiend bedrijf, gespecialiseerd in duurzame technische producten
voor de B2B-markt. Met een sterke klantgerichte aanpak en een echte teamspirit zetten we
elke dag in op kwaliteit en service. Om ons interne team te versterken, zijn we op zoek naar een
tweetalige Sales Medewerker (Nederlands/Frans) die graag aan de slag gaat in een stimulerende
en professionele werkomgeving.

Jouw missie

Jijbent de schakel tussen onze klanten en het sales team. Je beheert klantvragen, stelt commerciéle
offertes op en volgt deze nauwgezet op. Daarnaast zorg je voor een uitstekende service door snel
en efficiént te reageren op vragen en eerstelijnsproblemen.

Jouw verantwoordelijkheden

+ Je stelt commerciéle offertes op en volgt ze actief op.

« Je onderhoudt telefonisch contact met klanten.

+ Je beantwoordt vragen en lost eerstelijnsproblemen op.

+ Je biedt een nauwkeurige en proactieve administratieve ondersteuning.

+ Je werkt nauw samen met het sales team om aanvragen efficiént af te handelen.
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Wie ben jij?

+ Je bent tweetalig Nederlands/Frans en communiceert vlot, zowel mondeling als schriftelijk.

+ Je hebt ervaring in een gelijkaardige functie of bent sterk gemotiveerd om je hierin verder te
ontwikkelen.

+ Je bent klantgericht, neemt initiatief en denkt oplossingsgericht.

+ Je werkt georganiseerd en nauwkeurig.

+ Je woont bij voorkeur in de regio Brussel.

+ Technisch inzicht en handigheid zijn een grote troef. Je begrijpt technische producten snel en
denkt graag mee in oplossingen.

Wat mag je van ons verwachten?

- Een aangename en informele werkomgeving waar teamspirit en autonomie centraal staan.
- Een gevarieerde functie met veel contacten en uitdagende verantwoordelijkheden.

+ De kans om écht het verschil te maken voor onze klanten en collega's.

+ Een dynamische werkomgeving met ruimte om te groeien.

Klaar om ons sales team te versterken?
Ben je enthousiast om deel uit te maken van een gedreven team en mee te bouwen aan ons succes?
Stuur dan vandaag nog je sollicitatie naar elke@bscbenelux.com
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